いわきビジネスアイディアコンテスト２００３応募用紙（記入例）　　　アイディア①

	事務局記入欄
	受付日
	　　　月　　日
	受付番号
	
	


★応募者　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　平成１４年　　　月　　　日　提出

	フリガナ
	
	性別

	氏名
	
	□男　□女

	生年月日
	明治・大正・昭和　　　　　　年　　　月　　　日　　（満　　　歳）

	住所
	〒

TEL：（　　　　）　　　　―　　　　　FAX：（　　　　）　　　　―　　　　   

	電子メールアドレス
	

	学生の場合は学校名
	

	このコンテストを何で知りましたか？
	　学校・インターネット・ＭＬ・新聞・その他（　　　　　）

	応募内容での開業予定はありますか？
	□あり（　　　年　　月ごろ）　　□なし

	応募内容概要を公開可能でしょうか？
	□可　　□不可


★応募するビジネスアイディアの内容

1. ビジネスアイディアの名称

	「主婦のなんでもまとめ買いネット」


2. 事業の概要（応募アイディアの内容を簡単にまとめて記入して下さい）

	· 事業の核になること

· 事業の中心的テーマ

· 事業の特徴

最近ではEC農家の存在や、産地直送といった個人農家の販売などが目立ってきている。また料理や裁縫、ビーズ細工などについても同じ趣味の者同士のWebページを介したコミュニティも発達してきている。そこで、同じ野菜や素材の購入者同士を一定数募り、EC野菜ほかさまざまな買い物をまとめて購入することにより、単価当りを安く購入するネットワークを構築し、同じ地域同士での消費を相互支援するネットワークが作れないかと発案した。消費者同士の結びつきが強化することにより、分野を問わずさまざまな商品を安く購入できるメリットが特徴。


3. 応募の動機（このアイディアを考えた動機について記入して下さい）
	· なぜこの事業をやりたいのか

· 自分にとってこの事業をする意義は

· 自分はなぜこの事業の担い手として適当なのか

　消費者側にとって良質な素材が安く手に入ることのメリットは明らかであるが、生産者側にとっても毎回安定した数量の販売を見込めることは大きなメリットである。地元消費者のニーズを束ねることができるのであれば、EC野菜に留まらず地域ならでわの個性を活かした新規ECビジネスの立ち上げを促進できる点でも、このネットワークの構築は意義があるものと思われる。一消費者としても恩恵を受けられる上、新規性のある商材を発見した際には同ネットワークで取り扱える可能性があるため、この事業を始めることは将来的な顧客の創出につながるため有意義であるものと考えた。

　自分は現在スーパーでパートをしているため、さまざまな商品価格の動向を把握できる。また、趣味でもいくつかのサークルに参加しているため、すでにある程度のニーズの予想が付いているため担い手に適切であると思う。
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	・顧客に提供する商品やサービスの内容について、できるだけ具体的に説明して下さい。

・ライバルと比較して強み（独自性、新規性）がどこにあるのか説明してください。

・なぜその商品やサービスは顧客を満足させる事ができるのか。

　
登録した顧客に対しては各ジャンルごとにメールマガジンを配信し、特売日などの情報を提供する。またサイト利用者同士で特定の商品について購入希望者を募り、一定数以上で発注をかけたりする。企業の備品購入に便乗するなど、まとめて購入し単価を下げることができるものについて、あらゆるものが対象となる。いわき産をいわきの消費者が直接購入していくことで、地域で完結した物流形態が取れるようになる。

ライバルはディスカウントストアになるが、そのような量販店では扱わない品物を扱うことで差別化が図れる。

主婦同士のコミュニケーションの場としても利用できるので、絶えず新しい商品やサービスの動向についてコミュニティ内で活きた情報を交換することができる。


4. 商品・サービスの内容

5. 顧客ニーズと販売

	· だれを顧客としていますか？

· 顧客のどんなニーズに対応しようとしていますか？

· どこで売りますか？

· いくらで売りますか？

· どのように宣伝しますか？

　サービス利用のメインターゲットは主婦層。また、まとめ買いの対象となる商品の販売元も分野を問わず出品者として顧客足りえる。想定されるニーズは、安さという要素が第一となるが、金額以外に商品クオリティの高さといった要望にも応えられるようにしたい。

　可能であれば極力在庫を抱えない産地直送ネットワークによる無店舗経営が望ましい。売値はサービス利用者が集まれば集まるほど安く購入できるようになるため、利用者が新規顧客を勧誘するのにデメリットがないため、サービス開始以後は自然な口コミ効果を期待できるものと思われる。


6. 課題

	・このアイディアを実現するための問題点や課題は何ですか？　

· その対応策はありますか？

アイディアの実現を考えた際には、商品受け渡し手段と手数料のコストが問題として上がってくる。しかしながら、うまくコンビニ集配や他の物流システムとの提携が取れれば、商品受け渡しも各家庭配達のロスも軽減でき、配達手数料の問題も解消できるものと思われる。


